
 
 

 

ONE WOMAN SHOW  -  ניהול עסק עצמאי 

27/1/26 :  מועד פתיחה 
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ומתמודדות   One Woman Show הקורס נבנה כהכשרה יישומית לעצמאיות המנהלות עסק של

עם עומס, ריבוי משימות וחוסר ודאות מתמשך. במהלך הקורס יחזקו המשתתפות את הזהות  

היזמית, יפתחו יכולות קבלת החלטות, מיקוד עסקי והתנהלות אפקטיבית, וירכשו כלים פרקטיים  

מתוך חיבור למציאות היומיומית של עצמאיות הפועלות לבד  , בשיווק, מכירות ויצירת הזדמנויות

 .בעסק שלהן

 

 : הקורס  עיקרי

 חיזוק זהות יזמית וקבלת החלטות בתנאי חוסר ודאות    ❖
 שיפור פרודוקטיביות אישית והתנהלות בעסק בעומס    ❖
 מיקוד עסקי וחידוד מוצר או שירות מרכזי    ❖
 פיתוח יכולות מכירה וניהול שיחות מכירה בביטחון    ❖
 יצירת שיתופי פעולה, נטוורקינג והזדמנויות עסקיות   ❖
❖  

 

 ?למי מיועד הקורס

  את לחזק  המעוניינות , One Woman Show של   עסק  המנהלות קטנים עסקים   ובעלות  עצמאיות

  הזדמנויות  וליצור ומכירתית  שיווקית  פעילות למקד,  החלטות  קבלת  לשפר, העסקית ההתנהלות

.חדשות עסקיות 

 

 

 תכנית הקורס 

מס’  
 מפגש 

 פירוט  נושא  תאריך 

יזמות, זהות וקבלת   27/01/2026 1
 החלטות 

מהי יזמות בפועל )מעבר לרעיון או חלום(;  
חוזקות, דפוסים ואתגרים;   – זהות יזמית 

קבלת החלטות בתנאי חוסר ודאות;  
אחריות, בחירה ותנועה קדימה גם כשלא  

 הכול ברור. 



 
 

פרודוקטיביות אישית   03/02/2026 2
 והתנהלות בעסק 

ניהול זמן ואנרגיה כיזמים; זיהוי פעולות  
מקדמות תוצאה מול “רעש”; תעדוף וקבלת  
החלטות תחת עומס; בניית שגרת מינימום  

 אפקטיבית. 

מיקוד עסקי   10/02/2026 3
 ואסטרטגיה שיווקית 

מיקוד עסקי לפני שיווק; חידוד מוצר או  
שירות מרכזי; הגדרת קהל יעד ריאלי;  
הצעת ערך ברורה ומבדלת; חיבור בין  

 מטרות עסקיות לשיווק. 

תהליך מכירה; ניהול שיחת מכירה בלי   מכירות  17/02/2026 4
התנצלות; התמודדות עם התנגדויות;  

 סגירת עסקה בביטחון ובבהירות. 

שיתופי פעולה,   24/02/2026 5
 נטוורקינג והזדמנויות 

הבחנה בין נטוורקינג חברתי לנטוורקינג  
שניות(;   60–30עסקי; פיצ’ עסקי קצר )

זיהוי הזדמנויות לשיתופי פעולה; בניית  
 מהלך שיתוף פעולה קטן וישים. 

ייתכנו שינויים בתכני ובמועדי הקורס  *

 : חשוב לדעת 

o  מבוסס על עבודה יישומית ותרגול מתוך המציאות העסקית של המשתתפות הקורס 
o  מומלץ להגיע עם דילמות, שאלות ונושאים מהעסק האישי 

  20בעבור   ,הסוכנות לעסקים קטנים ובינוניים  מעוףעם טלמסיימי הקורס תוענק תעודת סיום מ 

 . שעות אקדמיות
 

 :שלנו  למחלקת ההדרכה מוזמנים לפנות לפרטים נוספים 

3020470-08  |hadarl@d.maof.co.il 
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